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Srkolenie jest dedykowane prof. Robertowi Cialdiniemu Thomas Jefferson

1. Wywieranie wplywu na ludzi — elementy teorii Ciadiniego w budowaniu
odpowiedzialnosci, konsekwencji, relacji szef-pracownik i pracownik-pracownik

2. Praca nad emocjami szkolonych osdb — rozpoznawanie emogji i potrzeb.

w

Zaawansowane techniki wywierania wplywu — jak pracowaé nad zwigkszeniem
efektywnosci procesow.

Manipulacjai perswazja— granice praktyczne.

Asertywnos¢ —jak broni¢ interesow Banku; reagowanie na obiekcje.

Jak stosowac techniki werbalne — presupozycje, implikatury, blokersy.

N o g &

Jezyk twardy i migkki — rzecz oparta o analizg wiasnego artykutu o manipulacji

jezykowe (Autokastracja — jak Marcinkiewicz media pokonaf) z miesigcznika Piar.pl.

8. Przetwiczenie werbalnych technik proaktywnych - poszerzania obszaréw
odpowiedzialnosci pracownikow za wyniki zespotow.

9. Techniki psychomotoryczne — ¢wiczenia na bazie hipnozy.

10. NPL — jak dziata magia stow — praca nad tzw. gramatyka mozgu.

11. Wizualizacje oparte na preferencjach sensorycznych.

12. Zaawansowane techniki wywierania wptywu — jak pracowa¢ nad zwigkszeniem

efektywnosci procesu sprzedazowego.
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