MEGALIT
Instytut Szkolen

Jedna z wielu modyfikacji szkolenia z podstaw negocjacji

Techniki negocjacji - skuteczne negocjacje w biznesie

Migjsce: Wista
Uczestnicy: pracownicy Departamentu Kredytow Zwigkszonego

Czas.

Ryzyka Centrali Banku i Oddziatow Regionalnych
24 godziny akademickie w ustalonym rozktadzie
uwzglednigjacym przyjazd i wyjazd uczestnikow
(ze stosownymi przerwami)

Ramowy Program:

1
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Style negocj acyjne —wady, zalety, dobor do sytuacji i wlasngj osoby
uczestnika

Negocjacjejako gra emocji —jak sobieradzié¢, by wygrac (i co to znaczy
wygrywac)

Strategie negocjacyjne— BATNA, Zloty Most, NAPO 1i 2

Czym sa techniki prowadzenia negocjagji

Organizacjafazi przebiegu negocjacji

Roger Dowson — mistrz technik negocjacyjnych

Elementy manipulacji i socjotechniki w negocjacjach

Radzenie sobie z presja i manipulacja

Zajecia beda prowadzone w formie gier, éwiczen i war sztatow wspieranych
miniwykladami

Uczestnicy otrzymaja spis literatury
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