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Przykladowy program

Wystapienia publiczne — jak przynies¢ sukces sobiei firmie
Konferencja otwartaw dniu 24 kwietnia 2003 w Hotelu Sobieski w Warszawie

Jesli zdobywasz klientow w czasie spotkas i rozméw
Jesli prowadzsz prezentacje
Jesli masz treme i mimo to musisz wystgpié,
Jesli mowisz do ludz swoich i obcych,
--to po spotkaniu bedziesz to robié pewnig i skutecznig

Patronami duchowymi tego spotkania beda Tomasz Kamel i Piotr Krasko,
wspotautorzy ksiazki ,, Dyskretny urok wystapien publicznych, czyli jak zmieni¢
koszmar w rados¢”. Trzech wyrozniagjacych sie uczestnikow Konferencji
otrzyma ich ksiazke z osobista dedykacja.

Ramowy Program

Retoryka — uzyteczna do dzis sztuka Grekow i Rzymian
- jak zdoby¢ uwagge i przychylnos¢ stuchacza,
- jak dobrat styl do problemu i publicznosci
- jak konstruowa¢ wystapienie by nas wystuchali i postuchali

Mowce trzeba widzied, syszeé i czué
- jak dotrze¢ do wszystkich stuchaczy bez wyjatkOw — systemy reprezentacji,
- opanuj gesty budujace kontakt, wiarygodnos¢, szczerose,
- korzystgj z emocji —wywieraj dobry wptyw na stuchaczy

Tembr, intonacja, modulacja —jak czarowaé¢ glosem
- stowai zwroty, ktore hipnotyzuja widownig,
- stowai zwroty ktGre przynosza zamierzony efekt,
- zestaw , 7 ztotych ¢wiczen méwcey”

Koniec przygotowar: — czas wystgpi¢ publicznie
- jak pokona¢ stresi treme — test oficera chinskiej armii,
- sytuacjetrudne, ataki z sali, ktopotliwe pytania,
- techniki OMF i WWW - te prze¢wiczy kazdy uczestnik

Uwaga: wykorzystamy wiedze zdobyta osobiscie od autorytetow: Roberta Cialdiniego

(Wywieranie wptywu na ludzi), Petera Solevaya (I nteligencja emocjonalna), Jerzego
Bralczyka (Jzyk na sprzedaz), Kevina Hogana (sztuka przekonywania).
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